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"La PME 3 découvrir -
Ilex se recentre sur
la sécurité informatique

Léditeur de logiciels

a vendu sa filiale Resa
pour se recentrer

sur le métier

de la gestion d’identité
et du controle d’acces.

A ASNIERES

rés de vingt ans aprés sa créa-

tion, l'éditeur de logiciels Ilex a
Asniéres (Hauts-de-Seine) prend un
nouveau départ avec la cession de sa
participation dans la société Resa.
« Cette vente va nous permettre de
consacrer plus de 3 millions d’euros
afin d’intensifier notre effort com-
mercial en France et
partir a linternatio-
nal », explique Lau-
rent Gautier, un des
deux fondateurs (au

E logiciels.

cté de René Lagréze) - Date de création : . France, EDF ou I'As-

et actionnaires prin-  1989.

cipaux de lentreprise .Siage soclal: Asnizres .  est aussi trés implanté
dont il est aussi le (Hauts-de-Seine). - dans le secteur de la
président. CA2007: 5 millions . santé. Ce créneau va

Société spécialisée
dans les applications
pour la gestion des
aéroports, Resa, cest
une partie de This-
toire d’Ilex. Mais l'avenir de la
PME tient désormais & sa capacité
a se renforcer encore dans son mé-
tier de base, & savoir I'édition de
logiciels pour la gestion des identi-
tés et du contrdle d'accés. « Toute
entreprise ayant un systéme d'in-
Jformation a besoin de référencer les
acteurs de ce systéme. Nos solutions
permettent d'avoir une image syn-
chrone et fidéle des personnes qui
peuvent fréquenter le systéme »,

deuros.

CARTE D'IDENTITE
b Activité : édition de

Effectifs : 53 salariés.

dansle p]an gouvernemental « Hopi-

ile-de-rance

précise Laurent Gautier. Ilex
adresse ses prodults & des marchés
en pleine expansion.

« Cela sexplique par le fait qu’il
existe de plus en plus dapplica-
tions ouvertes alors que, paralléle-
ment, les besoins daccés & distance
auzx systémes d'informations se gé-
néralisent. Le dernier facteur tient
dans Uévolution de la réglementa-
tion », indique-t-il. Lentreprise,
qui investit en R&D entre 15 % et
20 % de son chiffre d’affaires
(5 millions d’euros en 2007), s’atta-
che & proposer des outils fonction-
nels. « Tout le monde peut étre
amené a utiliser nos logiciels. Nous
nous efforcons donc daplanir les
difficultés lies aux contraintes
techniques afin de faciliter Uutili-
sation », souligne le
président.

Léditeur compte des
clients prestigieux
comme la Banque de

semblée nationale. Il

. progresser ne serait-ce
' qulen raison de V'infor-
matisation des syste-
mes hospitaliers qui
figure en bonne place

tal 2012 ».

Forte de ces références et d’une
gamme de solutions éprouvées, la
PME veut renforcer ses positions en
France. Mais elle veut surtout croitre
hors de 'Hexagone, ol elle ne réalise
quentre 1 % et 2 % de ses factura-
tions. La vente de Resa va lui per-
mettre d'implanter une filiale en Es-
pagne, et de préparer |Ttalie. ]

PATRICK DESAVIE
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